
InfobInfoböörserse am 06.07.09 am 06.07.09 

Einladung

zur

Infobörse

am 6. Juli 2009

Praktische Beispiele Praktische Beispiele 

zur zur 

kurzfristigen kurzfristigen 

ErgebnisverbesserungErgebnisverbesserung

"Die aktuelle Krise 

ist ein Geschenk 

für alle Profis.

Jetzt kann man 

viele Dinge bewegen, 

neue Methoden und 

neue Standards vereinbaren, 

jetzt sind viele Menschen bereit, 

sich neuen Zielen anzupassen.

Aber – die Zeit

muss intelligent genutzt werden 

durch schnelle und pragmatische 

Vorgehensweisen, 

die sich bewährt haben –

denn Zeit für Experimente 

lässt uns diese Zeit nicht." 

Holger Schaar- Vorstand hsp AG

Die Teilnahmegebühr für diesen Tag beträgt 
300,- € (incl. MwSt.). 

Die Teilnahmegebühr kann bar vor Ort 
oder bis zum 30.06.09 per Überweisung auf 
Konto 120 9006 bei BLZ 600 700 70 
beglichen werden.

Verbindliche Anmeldungen 
bitte per E-Mail 
bis zum 30.06.09 an 
petra.teschner@hspag.com.
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Matthias Mezger-Boehringer
Vorstand
REM AG

10:30 Uhr  
Kaffeepause

12:00 Uhr
Mittagspause

11:00 Uhr  

• Mögliches Markt- und 
Umsatzpotenzial erkennen und 
realisieren

• Strategien / Maßnahmen zur 
Steigerung der Vertriebsleistung

Matthias 
Mezger-
Boeringer 

Vertriebsaktivierung in der Krise

Norbert H. Siefert
Vorstand
REM AG

09:15 Uhr  

Liquidität und Handlungsfähigkeit sichern

Norbert H. 
Siefert

• Akute Krisenbewältigung

• Vertrauen der Finanziers sichern

• Strategiekonform restrukturieren –
Chancen erkennen und nutzen

Holger Schaar
Vorstand
hsp AG Holger Schaar & Partner

Präsident Synquanet AG

Reinhard Rödenbeck
Partner
hsp AG Holger Schaar & Partner

Dr. Gerhard Köhn
Seniorberater
hsp AG Holger Schaar & Partner

Jürgen Gruner
Kaufmännischer Leiter
hsp AG Holger Schaar & Partner

Das Programm:

09:00 Uhr  
Begrüßung Holger

Schaar

08:30 Uhr 
Talk together bei Kaffee und Laugenbrezeln

Die Referenten:

15:00 Uhr 

Kaffeepause

15:30 Uhr  
Lean Administration –
auf die Spitze getrieben

• Die SOS-Welle –
der Arbeitsplatz im Fokus

Jürgen 
Gruner

• Die Sparwelle –
Kostenreduzierung in KMUs

Reinhard
Faiß

16:30 Uhr  

Zusammenfassung und
Verabschiedung

Holger
Schaar

PraktischePraktische BeispieleBeispiele zur zur kurzfristigenkurzfristigen ErgebnisverbesserungErgebnisverbesserung

Reinhard Faiß
Seniorberater
hsp AG Holger Schaar & Partner

13:00 Uhr  

Kurzfristiges Fixkosten-Management

• Die Arbeitsplatzanalyse –
Abbau von 60% 
Nicht-Wertschöpfung

Reinhard
Rödenbeck

• Der Wertstoffmanagement-
Prozess und sein EBIT-Potenzial

Holger
Schaar

• Die Prozessanalyse –
Aufdecken von 50% 
Blind- und Fehlleistung

Gerhard
Köhn


