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Power Selling für Inhouse-Consultants   

Holger SchaarInhalte
1. Teil - Steigerung der Kraft der Botschaft
• Die überzeugende Struktur einer guten Botschaft
• Begründungen statt Behauptungen
• Die Logik im Beweis des Nutzens

Training
Das eintägige Intensiv-Training besteht zu 10% aus Theorie 
und zu 90% aus praktischen Übungen. Jeder Teilnehmer 
bringt seinen eigenen Fall mit, an dem er die drei inhaltlichen 
Themen übt. Bei Bedarf simuliert der Trainer einen gelang-
weilten, kritischen oder begeisterten Kunden.   

Vorstand der hsp AG, gelernter Bank-
kaufmann, ist ein Visionär und Orga-
nisator aus Berufung. In 35-jähriger 
Beharrlichkeit hat er ein internationales 
Berater- und Trainernetzwerk aufgebaut, 
in dem sich hervorragende Experten 
vieler Fachrichtungen versammeln, die 
sich alle durch eine sehr hohe Um-
setzungskompetenz auszeichnen.

Seine Fähigkeit

komplexe Zusammenhänge logisch zu 
strukturieren, sie betriebswirtschaftlich 
zu begründen und seine mitreißende 
Art, Menschen für neue Wege und 
Lösungen zu begeistern, haben einen 
unverwechselbaren Stil kreiert.

Holger Schaar hält das Training "Power 
Selling" bei Bedarf mit einem Co-Trainer.

Mehr Kompetenz
Mehr Persönlichkeit
Mehr Einfühlungsvermögen

2. Teil – Steigerung der eigenen Persönlichkeit
• Deine Wohlfühlfaktoren
• Du bist besser als Du weißt
• Zeige Deine Einmaligkeit

3. Teil – Steigerung des Einfühlungsvermögens 
• Auch der Andere ist ein Mensch
• Sehe das Gute im Anderen
• Die Correll'sche Motivationslehre

Konditionen
• Gruppe mit maximal 5 Teilnehmern

• Festpreis 4.000,- € zzgl. MwSt.
Nebenkostenpauschale nach Vereinbarung

• Trainingsort: hsp AG – Zentrale Stuttgart – Echterdingen
oder nach Vereinbarung

• Geld-zurück-Garantie bei Abreise vor 12 Uhr

Ablauf
1-Tages-Intensiv-Seminar:

09:00 

10:30 – 10:45 

13:00 – 14:00

15:15 – 15:30

17:00 

Fotoprotokoll für jeden Teilnehmer, 
per E-Mail bis 48 Std. nach Training

- Trainingsstart

- Kaffeepause

- Mittagspause

- Kaffeepause

- Trainingsende 

Ihre Ansprechpartnerin:
Petra Teschner
petra.teschner@hspag.com


